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CityWalks lanza rutas guiadas
por cinco ciudades europeas

KIN: MANRESA

Sergio Saez, impulsor de CityWalks

ARIADNA BOADA
Barcelona

urante la recupera-
cibn que tuvo que
¥ hacer tras ser atrope-
llado por un coche,
bel i{lO Sdez, un ingeniero indus-
trial apmlonado por la rabdtica,
tuvo tiempo para pensar gué le
estaba aportando su trabajo en
unga aseguradora v llegd a la si-
guiente conclusion: “Deberia
hacer alguna cosa para dejar al
mundo antes que me vueklvan a
atropellar”. Ast que decidic de-
jar su trabajo y preparase para
crear un provecto propic. Al
Principio pensa en crear una es-
cuela o un hospital, pero un via-
je a Madrid le dio algunas pistas

que le ayudarian mucho. “Fras
vigitar el museo Reina Sofia y
usar el servicio de audio-guias,
me di cuenta que este sistema
también podria funcionar para
recorrer ia ciudad”, recuerda.
Sdez aprovechd el MBA en
Esade para elaborar el plan de
negocio de lo que hoy es Ci-
tyWalks v en ]Lih() de’ 2009 v
con una aport amon de 44.000
euros constituyd la empresa en
Barcelona. Desde entonces, se
ha dedicado a crear el produc-
to, buscar un fabricante de
MP3, elaborar las rutas e iniciar
los contactos com hoteles. “Hici-
mos un estudio de mercado y vi-
mos que los turistas no querian
Hevar encima grandes dispositi-
vos, Asi que el MP3 encajaa la

perteccion”, explica. Gracias a
este dispositivo y unos auricula-
res, el turista puede escuchar
mientras visita la ciudad las ru-
tas que ha preparado el equipo
de CityWalks. “Hemos querido
aportar algd mas que un recorri-
doy explicamos de forma diver-
tida levendas v anécdotas de la
mano de personajes gue simu-
lan ser Cristabal Colon, Antoni
Gaudi o Josep Puig i Cada-
falch”, afiade Saez. En el pack
se incluye ademds un mapa de
la ciudad correspondiente.

En esta primera fase del nego-
cio, CityWalks ofrecera estas ru-
tas guiadas en los hoteles. “Cree-
mos que ia necesidad de com-
prar este producto surge en el
hotel, cuando el cliente llega 2
la ciudad y planifica el dia”, ex-
plica. Pero ademas del sector
hotelero, CityWalks quiere ven-
der sus pmductos en agencias
de viaje para que las ofrezcan
con los packs turisticos junto
avién v hotel. El plan de nego-
clo también contempla las des-
cargas por internet.

CityWalks espera ahora una
inversion de 250.000 eures de
capital privado para acometer
la comercializacion, la venta en
otros paises v la ampliacion de
rutas y ciudades. En la actuali-
dad, Ia compaiiia ofrece un par
de rutas en cinco ciudades vy en
cineo idiomas: Barcelona, Ma-
drid, Londres, Paris v Roma. En
camino estd ofrecer también en
Amsterdam, Praga, Venecia, Lis-
boa v Berlin. Este mes de febre-
ro empezardn las primeras ven-
tas en diversos hoteles de Barce-
lona. Para el ejercicio 2011, la ci-
fra de negocio prevista de Ci-
tyWalks es de 240.000 euros,
mientras que en 2013 espera lle-
gar al millén y medio de euros.
“Ahora poca gente del sector in-
vierte, la mayoria recorta y ereo
que eso es bueno para mi por-
que me ha permitide ganar
tempo y Correr un poco mas
que ellos”, finaliza Sicz.e



